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VORSTELLUNG DER STUDIE
,DER MIETER IM FOKUS 2017/2018" -
MEHR ALS NUR EINE UMFRAGE

_ Dritte Auflage der Studie mit dem Fokusthema: Modehandel .Fashion Revolution®

_ Erfolgsgeschichten & Pleiten: Die Modebranche befindet sich im grof3ten Umbruch ihrer Geschichte

_ Ein Drittel der Befragten geht von abnehmenden Verkaufsflachen aus - Anzahl der Standorte steigt
weiterhin

Die Veranderungsprozesse des deutschen Einzelhandels stehen im Mittelpunkt der Neuauflage von
.Der Mieter im Fokus 2017/2018 - Handelsimmobilien neu denken’. Die ILG bringt damit zum dritten
Mal in Zusammenarbeit mit der Berlin Hyp und der BBE eine Studie heraus, die sich umfassend mit
den Anforderungen und Zukunftserwartungen der Mieter von Handelsimmobilien befasst.

Im Vergleich zu den Erhebungen der Vorjahre bestatigt sich: Agglomerationsstandorte sind bei den
Lebensmitteleinzelhandlern weiterhin am gefragtesten. Non-Food-Anbieter bevorzugen gemanagte
Fachmarkt- und Shopping-Center.

Neben dem Lebensmitteleinzelhandel gewinnt die Drogeriebranche an Bedeutung als Ankermieter und
wird als Wunschnachbar sogar bereits bevorzugt. H&M ist der mit Abstand gefragteste Textilankermie-
ter.

Gerade die Textilbranche treibt die Verzahnung der einzelnen Verkaufskanale sowohl online als auch
offline weiter voran. Trotzdem ist die Situation im stationaren Modehandel angespannt. Die Handler
mussen sich den Herausforderungen durch die voranschreitende Vertikalisierung preiswerter Fast-Fas-
hion-Anbieter und nicht zuletzt dem weiterhin boomenden Online-Handel stellen. Oftmals fehlt zudem
eine klare Positionierung. Auch der Markteintritt des Online-Giganten Amazon in die Textilbranche mit
seiner Eigenmarke .find" erhoht den Druck auf die Konkurrenz erheblich. Um auch in Zukunft in die-
sem Verdrangungswettbewerb bestehen zu kénnen, mussen Themen wie Aufenthaltsqualitat, Kunden-
beziehungsmanagement und naturlich auch Trendbewusstsein sowie Geschwindigkeit im stationaren
Modehandel in den Vordergrund treten. Diese .Fashion Revolution” ist das diesjahrige Fokusthema der
Studie.

Der stationare Handel vernetzt sich. Der Anteil der Handler, die Uber einen eigenen Online-Shop ver-
fugen, steigt im Vergleich zu 2015 um fast ein Viertel. Auch die Verkaufsflache wird immer digitaler.
Click-and-Collect ist die erste Wahl bei zunehmender Digitalisierung des Handels. Verfeinerte Marke-
tinginstrumente wie Instore-Marketing verbreiten sich immer mehr.

Uber ein Drittel der Befragten geht von abnehmenden Verkaufsflachen aus: insbesondere die Bran-
chen Sport, Mébel, Schuhe und Unterhaltungselektronik.

Der Mieter erwartet vom Management nach wie vor individuelle Losungsansatze. Gerade den Anker-
mietern liegt ein gemeinsamer Center-Werbeauftritt am Herzen. Immer mehr Lebensmittelhandler und
Drogeristen sind bereit, einen finanziellen Werbebeitrag zu leisten. Die Umsatzmiete wird bei den Mie-
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tern zwar immer beliebter - die Fixmiete bleibt aber weiterhin mit groBem Abstand auf Platz eins.

940 Betreiber von Einzelhandels- und Gastronomiekonzepten wurden im Rahmen der Studie kon-
taktiert. Mit einer Rucklaufquote von 9% beantworteten 80 Teilnehmer die Umfrage im April und Mai
dieses Jahres.

Berlin Hyp:

Die Berlin Hyp ist auf gro@Bvolumige Immobilienfinanzierungen fur professionelle Investoren und Woh-
nungsunternehmen spezialisiert. Fur sie entwickelt sie individuelle Finanzierungslosungen. Als Ver-
bund-Unternehmen der deutschen Sparkassen stellt sie diesen Instituten auBerdem ein umfassendes
Spektrum an Produkten und Dienstleistungen zur Verfugung. |hr klarer Fokus, nahezu 150 Jahre Er-
fahrung und die Nahe zur Sparkassen-Finanzgruppe kennzeichnen die Berlin Hyp als eine fuhrende
deutsche Immobilien- und Pfandbriefbank.

ILG:

Die eigenttimergefuhrte ILG Gruppe ist ein fuhrender Investor und Manager fur Handelsimmobilien mit
Uber 30-jahriger Erfahrung. Mit den Geschaftsfeldern Kapitalverwaltung, Asset-, Property- und Cen-
termanagement bietet die ILG ihren Investoren und Kunden ein voll integriertes Betreuungskonzept fur
Handelsimmobilien Uber alle Phasen ihres Lebenszyklus. Aktuell verwaltet die ILG Gruppe Immobilien
im Wert von uber € 1.1 Mrd. bzw. rund 800.000 m? an Handelsflachen. Die Vermietungsquote liegt bei
99%.
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